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NOTIFICAGCAO 29 - GROWTH HACKING PARA NEGOCIOS DIGITAIS

A Comissdo Especial de Credenciamento e Cadastramento do Edital de Metodologia de Terceiros 01/2020,
no uso de suas atribuigdes, por meio da sua Presidente e demais membros da Comissdo, vem informar a
publicacdo da Ficha Técnica de Demanda do Produto “GROWTH HACKING PARA NEGOCIOS DIGITAIS”.

DEMANDA DE Consultoria em construgdo de estratégias de marketing inovadoras para
PRODUTO crescimento exponencial baseado no Growth Hacking para negdcios digitais.
AREA Marketing e Vendas SUBAREA | Inteligéncia Competitiva
FORMATO DO Presencial ou Remoto (Online).
e Consultoria (individual).
e Integrar a atuag¢do do marketing da empresa de forma inovadora,
implantando na gestdo a utilizacdo de métodos ageis;
e e Construir e executar um plano de crescimento exponencial com estratégias
de Growth Hacking.
e |dentificar e implantar meios de gerar crescimento acelerado e sustentavel.
e Aprendizado sobre como estruturar um processo de Growth Hacking
eficiente.
e Conhecimento sobre os principais papéis de uma equipe de crescimento e
i componha seu time de Growth Hacking.
BENEFICIOS e Conhecimento do funil do crescimento e de hacks para cada etapa do
funil.
e Aprendizado sobre como medir o desempenho de um experimento de
crescimento.
e (Conhecimento e utilizagcdo de técnicas e ferramentas que podem ajudar
seu processo de crescimento.
INDICADORE (S) DE e indice de satisfacdo do cliente atendido = 8,0 (de 0 a 10)
RESULTADO (ETAPA 4 e Disponibilidade de pagamento pelo servico, por parte do cliente atendido:
— APLICACAOE Sim (sim/n&o)
AVALIACAO DA e NPS28,0(de0a10)
SOLUCAQ)* e Percepcdo de crescimento do negécio: Sim (Sim/N&o).
CARGA HORARIA
ate 48 horas-

1 Quando se referirem a valor numeérico: sera considerada a média aritmética das notas atribuidas por todos os participantes

(respondentes).

Quando se referirem a valor ndo numeérico: sera considerado alcancado quando pelo menos 80% dos participantes
(respondentes) indicarem o alcance.
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e 60 dias (2 meses).
Relatérios de desempenho comparativo de indicadores de uso, de performance e de
crescimento nos momentos:
Sste 1. TO (Antes de iniciar da consultoria)
2. T1(No meio da consultoria)
3. TFinal (Ao final da consultoria)
BAREMA DE
AVALIACAO DO
PRODUTO (ETAPA 3 — | Barema padrdo do Edital - ANEXO VI
AVALIACAO DA
SOLUCAO)
INFORMACOES
COMPLEMENTARES

Norma Lucia Oliveira da Silva

Presidente da Comissdo de Credenciamento e Cadastramento
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